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ALTAMED cég publikacidja - SZEMELYES PREZENTACIO, azon sok REVITA Plus MLM
rendszerbeli munkatars kivansagara sziiletett, akik szlikségesnek érezték, egyrészt egy elérhetd, egyszerii
¢€s vonzd szoveg megjelenését, masrészt egy praktikus iranyelvét, amely segitene nekik, hogy képesek
legyenek sikeresen megszervezni a REVITA program és REVITA termékek bemutatasat a sajat
prezentacioik soran.

ALTAMED cég marketing tanacsaddja, diplomas kdzgazdasz Nebojsa Sparic, a tobbéves tapasztalatat a
sikeres egyiittmiikodésben a "terepen" dolgozé munkatéarsakkal 6sszefoglalta ebben a publikéacioban.

Minden REVITA Plus MLM rendszerbeli tagnak ezaltal megkonnyitettiik az utat a sikerig, amely
egyértelmiien meg van hatarozva azaltal, hogy hany sikeres és milyen mindségli személyes prezentaciot
tart a munkatars.



SZEMELYES PREZENTACIO
a REVITA Plus MLM rendszerében



Séta REVITA UTON

A REVITA Plus MLM Rendszerben a kovetkez6t szoktuk mondani: az elso és a legfontosabb 1épés a
sikeres karrier felépitésében maga a dontés, hogy sikert szeretnénk elérni a munkankban. Amennyiben ez
a dontésiink elég erds, annak a valosziniisége, hogy ne érjiik el a magunk elé kitlizott célokat szinte
elhanyagolhat6. Az dlmai megvalositisa csupan az id6 kérdésévé valnak. Azzal a szandékkal, hogy
segitsiink abban, hogy az id6t akdzott ami szeretne lenni, és akdzott ahol most van lerdviditse a lehetd
legjobban, elkészitettiik ezt az irdnyelvet és benne részletesen elmagyaraztuk az dsszes 1épést, amelyek
tévedés nélkiil elvezetik Ont az 4lmai és céljai megvaldsitasahoz.

Ezalatt a par év alatt, amiota hasznalatos ez a mddszer Szabadkatol Barig, Ohridtol Cazinig, Zajecartol
Szarajevoig, soha nem tortént meg az, hogy egy munkatars, aki elfogadta ne lett volna sikeres a
munkaban. Emiatt azt allitjiikk, hogy a személyes prezentaciok megtartasa, olymodon, ahogy itt
feltlintettiik egy igazi "térkép az elrejtett kicshez".

Sziikséges az, hogy ezt az irdnyelvet jOl ismerje, és barmilyen félelem nélkiil kezdje el hasznélni azokat a
szabalyokat, amelyek itt el lettek magyarazva. Az 4sok és lapatok helyett, amelyek sziikségesek ahhoz,
hogy eljusson az elrejtett kincshez, szerelkezzen fel 6nbizalommal és tiirelemmel. Fiiggetleniil a kis
akadalyoktol, amelyekkel talalkozhat az elején, legyen magabiztos €s tartson ki mindaddig, amig ezeket
az egyszeri l1épéseket be nem gyakorolja egy tokéletes szinten.

Gondoljon mindig arra, hogy az On munkaja nem az, hogy ravegyen valakit, hogy hasznalja a REVITA-t,
ahogy az sem, hogy aktiv tagjava valjon az MLM rendszernek. Az On feladata az, hogy igen meggy6z6
modon elmagyardzza a kivaldo REVITA egészségesebb ¢s mindségibb ¢életért kiizdd kiildetését. Maganak
a kiildetésnek az otletei biztosan talalkoznak majd olyan hallgatosaggal, amely nem csak elhiszi azokat,
hanem segit is Onnek ezeket realizalodni. Ezért ne is foglalkozzon mindazzal a NEM-mel, amelyekkel
talalkozik majd, mivel: mar a kdvetkezd személyes prezentacié soran Onre varnak a kdvetkezd star-
munkatérsak.

MI IS A SZEMELYES PREZENTACIO

A személyes prezentacio egy jol felépitett és megszervezett modja az egészségesebb és mindségibb élet
oOtletének terjesztésében, amely a REVITA Programban 1évo termékek hasznalataval és a REVITA Plus
MLM rendszerben valé munkaval érhet6 el.

A személyes prezentaciot legtobbszor a sajat otthonaban, vagy valamelyik munkatarsa, vagyis
étteremben vagy kavézoban, amennyiben az a térség biztositja a szabad és nyitott kommunikécio
lehetdségét mindenkinek, aki jelen van a prezentacion.

Optimalisan a jelenlévok szama a prezentacion terjedhet haromtol hét személyig. Ajanlatos az elején
kdvetni a jelenlévok reakceioit és ezalapjan koncentralhat az eldadds modjara. Nagyobb tapasztalattal és
magabiztossaggal nagyobb hallgatosag felé is nyitottnak kell lennie, egyszerii okokbol kifolyolag, mivel
igy azonos megerdltetéssel és egyazon id6 alatt jobb eredményeket tudja majd elérni.

HAROM LENYEGI FAZISA A SZEMELYES PREZENTACIONAK

A REVITA Plus MLM rendszerben val6 siker hdrom nagyon egyszerti, a személyes prezentico
felépitettségéhez kdthetd 1€pés megértésével érhetd el. Ezek a kovetkezok:
I. aszemélyes prezentacid eldkészitése,
II. aszemélyes prezentacidé megtartasa,
III. az aktivitas a személyes prezentaco utan.



A 1épések az On személyes prezenticidja megvalodsitasahoz egyetlen olyan tennivaldk az egész REVITA
Plus MLM rendszerbeli foglalkozasanak, amelyek nem hagynak til sok helyet a kreativitasnak.
Tudniillik, ezt a harom 1épést pont olymddon sziikséges megtenni, ahogy itt fel van tiintetve. Az
improvizaciok és a rovidebb utak utani kutatds, ami jellemz0 a karrier-épités elején 1évé munkatarsakra,
csupan idopocsékolas és lassitas.

Pontosan ezért kiemelkedden sziikséges, hogy az olyan képességeit, mint amilyenek a dinamikussag €s
kreativitas, akkor vegye igénybe, amikor motivalni és vezetni szeretné a munkatarsakat, mivel csak ebben
az esetben képesek begyorsitani a munkajat ezek a tulajdonsagok.

I A SZEMELYES PREZENTACIO ELOKESZITESE

Az elsd 1épés a sikeres személyes prezentacié felé annak az eldkészitése. Ez a feladat négy tennivalot
tartalmaz magaban, amelyeket Onnek el kell végeznie:

1) azismerdsok listajanak elkészitése,

2) alistardl valo nevek kivalasztasa,

3) anevek csoportositasa,

4) meghivés: személyesen, vagy telefonon.

Az ismerdsok listajanak elkészitése az els6 1€pés, amelyet az elején meg kell tennie, amennyiben sikeres
karriert szeretne kiépiteni a REVITA Plus MLM rendszeren beliil. Habar az ismerdsok listdjanak
elkészitése meg van emlitve minden publikacidoban, amelyet a REVITA Program adta ki, a munkatarsak
szama, akik ezt valojaban elvégzik nem nagyobb 30 szdzalékndl. Pontosan akkora szazalékban van igazan
sikeres munkatarsa a REVITA Plus MLM rendszerének; 0k sikeresen atestek azon az elsé "szitan" mivel
a siker elérése érdekében nem probalkoztak latszatra jobb és egyszeriibb modok megtalalasaval.

Ezért foglalkozzon On is a sikeresek tapasztalataival. Vegyen el6 egy fiizetet, telefonfiizetet, vagy
jegyzetfiizetet és irja at oda az ismerdseinek, rokonainak, baratainak és kollégainak nevét és
telefonszamat. Ez igazan nem egy Osszetett és nehéz munka. frja at a neveket és a szamokat a mobil
telefonjabol, vagy emlékezzen vissza kiket hivott el arra az eskiivore amit szervezett - ez csupan par otlet,
amellyel kiegészitheti a listajat. E16szor a legkdzelebbi baratokkal és rokonokkal kezdjen.

Kérjiik, amennyiben szeretne sikeres lenni, ezt az iranymutat6 flizetet rakja félre és rogton kezdjen el

listat késziteni az ismerdseirél. Ne olvasson tovabb amig az On listajan nem gytilik dssze legalabb 100
név, még akkor is, hogyha ez a feladat tobbnapos munkat venné igénybe.

A lista példéja:

sorszam keresztnév utonév cim telefonszam

Egyéb informéacio:

sorszam | keresztnév utonév cim | telefonszam

Egyéb informéacio:




Reméljiik, hogy az olvasast csak azutan folytatja, hogy elkészitette a listat, mivel ebben a részben azokrol
az személyekrdl fogunk irni, akikkel eldszor kapcsolatba kell 1épnie. Azoknak, akiknek nincs senki a
listajan, nincs is kivel kapcsolatba Iépniiik.

Az eddigi tapasztalatok azt mutatjak, hogy az a legjobb, hogyha eldszor azokat keres meg, akikkel nem
tart mindennapi kapcsolatot, akik nincsenek benne a legkdzelebbi hozzatartozoi listdjan.

Egyszeriien elmagyardzva ezt, a legkdzelebbi rokonai és baratai sokkal szabadabbak az Onnel folytatott
kommunikécidban, igy sokkal nagyobb eséllyel eléfordulhat az, hogy amit On eldad viccesen kezdjék el
kezelni, illetve a kommunikéciot valamilyen mas témara is fordithatjadk. Amennyiben az amit eldad nincs
komolyan végighallgatva, nagyban cs6kkenhetnek a lehetdségei a siker elérésében, igy inkabb azt
ajanljuk, hogy azokkal az emberekkel vegye fel a kapcsolatot el6szor, akik a listaja aljan talalhatoak. Ide
tartozik minden olyan személy, akit ismer és nem tartja vele mindennaposan a kapcsolatot. Ok
torvényszertien sokkal jobban készen allnak arra, hogy tobb odafigyeléssel és tiirelemmel meghallgassak
az On altal eléadott REVITA 6tletet.

Mivel a listaja als6 felében koriilbeliil 6tven név talalhato, egyértelmii hogy nem tudja mindannyiukat
valamilyen k6zos tulajdonsaguk alapjan csoportositson, €s ezalapjan hozza meg a dontést arrol, hogy
milyen REVITA torténettel all az ismerdsei elé. Példaul:

1) fiatal kollégandk és kollégak, akik gyermekei 6vodaba jarnak

2) az egyetemre jaro gyermekek sziilei

3) asportolok

4) az anémias személyek

5) olyan emberek, akiket érdekelheti a munka lehetdsége, és hasonlo.

Tehat, fiiggetleniil attol, hogy a személyeket az egészség, vagy a munka lehetdsége érdekli, vagy
mindkettd egylittesen, probalkozzon azzal, hogy a hallgatésaganak hasonl6 sziikségletei legyenek. A
csoportositas leglényegesebb célja az, hogy egy érdekes, de dobbentd €s meggy6z6 torténettel elmesélje
azt, amit csak a REVITA tudja elmesélni, kiemelve azokat a 1ényeges részeket, és pont azokat, amelyek a
hallgatésagot legjobban érdeklik. Ily mdodon sikeriilni fog viszonylag rovid idon beliil, nem hosszabban
mint 45 percben, kiemelni azokat az elemi okokat, amelyek ravennének a hallgatokat, hogy
becsatlakozzanak a REVITA programjaba.

A személyes, vagy telefonos meghivas a személyes prezentaciora egy elemi 1épés, nem csak az

crer

Amennyiben ezt a nagyon fontos 1épést sikeriil jol kiviteleznie, az On sikere biztositott, és nem csak a
személyes prezentaciok eléadasaban, hanem a munkaban egységesen. Az ilyen nagy fontossaga miatt a
prezentaciora valo elhivasnal a munkatarsak korében eléggé megoszlik a vélemény, hogy ez tarthaté-e a
személyes prezentacid megszervezésének legnehezebb 1épésének?

Mi ugy tartjuk, hogy ez nem igy van. Ellenkezdleg ugy gondoljuk, hogy valakit elhivni a személyes
prezentaciora a legkellemesebb része a REVITA Plus MLM rendszerben végzett munkanak. On is igy
fogja gondolni, amennyiben ugy végzi el a 1épéseket, ahogy ajanljuk.

Az elhivés technikdja kevésbbé fontos az On motivacidjanal. Amikor elhivja valakit a prezentaciéra, nem
kell olyan kérdésekkel foglalkoznia, mint:

— Vajon eljon?

— Vajon van erre ideje?

— Vajon van pénze, hogy megvasarolhassa a REVITA-t?
— Vajon elfogadja és beregisztral?

— Vajon elkezd dolgozni? ...



Az ilyen kérdések gyilkoljak az On megjelenését és megbénitjak az aktivitasat. Miért kell egyaltalan ilyen
modon gondolkozni? Miért kell o6rékat és orakat eltdltenie az ilyen jelentéktelen és meddo
gondolkodassal, és minden lehetséges valasz kitalalasaval, ezekre és hasonlo kérdésekre?

Ehelyett inkabb hivja el a baratjat, rokonat, kollégajat, vagy szomszédjat egy kellemes beszélgetésre.
Soha nem fogja magat olyan jol érezni, mint amikor lehetdsége van valakivel egy olyan dologrol
elbeszélgetnie, amilyet a REVITA program ajanlhat. Olyankor ne tétovazzon amikor valakit el kell
hivnia, hogy csatlakozzon egy gondolkoddsmodhoz, és egy egészségesebb és mindségibb élet
gondolataval foglalkozo6 6tlet megvaldsitasahoz.

Mindemiatt ne foglalkozzon azzal a kérdéssel, hogy MI FOG TORTENNI, AMIKOR FELHIVJA.
Folyamatosan gondoljon arra, hogy az elhivasaval On 1ij lehetéségeket ad az ismerésének, hogy egy
mindségibb életet biztosithasson maganak. Ezért, mint egy olyan ember aki igazabol szivességet tesz
TARCSAZZA a telefonszamoz és BESZELJEN az ismerésével a listarol:

1) Péter barat, aki egy masik varosban lakik (telefonos meghivas): "Szervusz Péter, itt Nebojsa
beszEl. Figyelj, én csiitortokon munka tigyében utazom Cacakba. Lenne esetleg egy kis idod
talalkozni és beszélgetni velem? Alig varom, hogy elmeséld mi 0jsag van veled és a régi
tarsasaggal. Neked jo csiitortokon ot 6rakor a régi talalkozohelyen?"

2) Aca szomszéd (személyes meghivas): "Szervusz Aco! Napok 6ta nem lattalak. Te is és én is
mindig nagyon el vagyunk foglalva. Gyere el holnap egy fél 6rara, kicsit letiliink, megiszunk egy
kavét. Megfelel neked az 6t 6ra?"

3) Anna kollégand a bankbdl (személyes meghivas): "Kedves Anna, ma ismét, mint mindig segitett,
hogy sikeresen lekiizdjem a pénziigyi tevékenységeimet, és nekem valahogy sosincs idodm elhivni
Ont legalabb egy kavéra. J6 lenne Onnek holnap munka utan a bankkal szembeni kavézoban?"

4) Milica, unokatestvér (telefonos meghivas): "Milica, szia Nebojsa vagyok. Hat csak a varos két
kiilonb6z6 pontjan lakunk, nem két kiilon orszagban. Figyelj, mi lenne, ha holnap ram szannal egy
orat, olyan este hét koriil. Atugrom hozzatok, meglatogatom a nagynénit és a nagybacsit és kicsit
beszélgetek veled. Rendben?"

Ahogy latja a telefonos, vagy a személyes meghivas nem tartalmaz magikus szavakat. Teljesen hasonld
mindennapi meghivasainkhoz, egy beszélgetésre és baratkozasra. Az egyetlen kiilonbség abban rejlik,
hogy azalkalommal egy meghatarozott témardl szeretnénk beszélgetni; talalkozaskor a REVITA-rol
szeretnénk beszélgetni.

Nagyon fontos észrevenni, hogy az olyan szavakat, mint a prezentacio, személyes prezentacio, egészséges
¢letmdd, REVITA, méhpempd, MLM rendszer, munka, részmunka és hasonldéakat semmilyen esetben
sem emlithetjiik meg. Az elemi oka ennek az, hogy az ilyen szavak a lehetséges jelenlévok tudatadban
rossz asszociaciokat ébreszthetnek, leginkabb a kotelezd vasarlas gondolatat, altalaban olyan termékek
vasarlasat, amelyekre nincs is szlikségiik, mint ahogy a kiilonb6z6 piramis-rendszereket, amelyek az
utobbi években be lettek vezetve.

Kifejezetten fontos, hogy a hallgato derliséget és vidamséagot észleljen az On hangjaban, mivel ha még
ismeretlenek is az okok szamara ez raveszi majd arra, hogy pozitiv dontést hozzon. Ne felejtse el, hogy
ezekben az iddkben, amelyekben ¢éliink mindenki, akinek pozitiv hozzaéllasa van az életben,
"méhanyava" valik, aki koré mindenki oda akar tomoriilni.

A sikeres telefonos beszélgetéssel, vagy személyes meghivassal elvégezte az elsd, sok minden alapjan
igen kritikus fazisat a személyes prezentacidé megtartdsanak. Elérte, hogy a hallgatdsadg szanjon magéra
1d6t, és most mar csak azon van a hangsuly, hogy mit fog majd elmesélni és milyen modon.



11 A SZEMELYES PREZENTACIO MEGTARTASA

A kozponti 1épés a személyes prezentacido megtartasaban arra vonatkozik, hogy milyen médon fogja
eléadni a REVITA programot a hallgatésaga szdmara.

A mi munkatarsaink leggyakrabban azt gondoljak, hogy sz6rol-széra meg kell tanulniuk egy nyilvanos
gondoljak, nincs teljesen igazuk. Tudniillik, a nyilvanos prezentacié a tartalmaval és kiterjedésével egy
sz¢lesebb korli tovabbképzés, amely a mar beregisztralt tagok és munkatarsak szamara lett kifejlesztve,
hogy megtudjanak még tobb tényt a méhpempdrdl, az dsszetételérdl és hatdsairol, ahogy a REVITA
termékek terjesztésének modjarol is.

A személyes prezentacion valo szerepléssel két célnak kell eleget tennie:

1) elnyerni a hallgatosag bizalmat;
2) segiteni a hallgatosagnak, hogy a sajat tudatukban egy atlathaté képet alkossanak mindarrdl,
amir8l On beszél.

Csupan abban az esetben, amennyiben ezt a kettd célt sikeriil megvaldsitania, sikeres el6adé valik Onbél.

Tekintettel arra, hogy a fent emlitett két cél eléréséhez nem sziikséges atfogo tudas sem ismeretség a
bioldgia, orvostudomany, gyogyszerészet és allatorvostudomany teriiletén, igy egyértelmii, hogy
mindenki, és ezt kiemelnénk, mindenki, fliggetleniil a foglalkozasatol, munkaidejétol, vagy koratol
konnyedén sikeres terjesztdje lehet a REVITA 6tletének.

A hallgatosag bizalma és a lehetdség, hogy 6k a képzeletiikkben mindenesetben képesek legyenek egy
4tfogd képet alkotni arrol, amirdl On beszél, egy jo elékésziilettel érhetd el, amely lehet6vé teszi
szamukra, hogy tisztdzzanak minden olyan fontos részletet, amely a méhpempd Osszetételével és
hatasaival kapcsolatos. A derliség €s nyitottsag az eldadas alatt sokat segitenek a j6 benyomas
kialakitasaban.

Mi nem azért Iépilink kapcsolatba a beszélgetd partnereinkkel, hogy ravegyiik dket, hogy vasaroljanak
REVITA termékeket. Es mi azért sem 1épiink veliik kapcsolatba, mert azt szeretnénk, hogy
kapcsolodjanak bele a REVITA Plus MLM rendszerébe.

Mi azért szélunk hozzajuk, mert tudjuk, hogy a mi torténetiink segithet nekik. Es amikor valakinek
segitiink kotelezden dertisnek és jo kedviinek kell lenniink.

az els6 mondatot kimondta volna.
Es ha mér az elsé mondatnal tartunk, jo lenne 6t is feltiintetni, igy mindig tudni fogja, hogy honnan
érdemes elkezdeni az eldadast. Tehat, az els6 mondat az otthoni prezentacion a REVITA Plus MLM

rendszerben valé munkaban igy kell hogy szo6ljon:

On: On ma semmit nem tud megvasarolni télem!

Ennek a mondatnak igen nagy a jelentdsége tobb okbol kifolyolag:

1) mivel a beszélgetd partnereket egy beszélgetésre, vagy kavéra hivta el, és On el8tt most mar
kiilonféle termékek allnak, ez a mondat minden olyan gyanut eltorli, amely szerint Onnek
lennének "hatsé szandékai";



2) ezzel a hozz4allassal rogton az elején megérteti a hallgatosagaval, hogy az On célja nem a
termékek eladasa, illetve, hogy nem emiatt gyiiltek 6ssze, az On célja az, hogy atadhassa nekik
egy kivalo REVITA torténetet;

3) az egyértelmii kozlés, hogy nem szeretne eladni a termékeket lenyugtatja a hallgatésagot, akik
most mar teljesen gondtalanul (nem gondolkoznak az arrol, vagy arrol hogy elhoztak-e a
bankkartyaikat, hogy szégyen-e az, hogyha csak fél kilogrammot vasarolnak, vagy hogy
megsértik-e Ont amennyiben nem vasarolnak...) belemennek végre abba, hogy meghallgatjak a
REVITA torténetét;

4) egyértelmiien kihangsulyozva azt, hogy most nincs sz6 az értékesitésrol nagyobb figyelemre birja
a hallgatosagot, mivel nagyon ritkan torténik az hogy egy MLM rendszer eléadasan nincsenek
eladasra ajanlott termékek. (Ez leginkabb azokra vonatkozik, akik nagy ellenallast éreznek az
MLM rendszerekkel kapcsolatban, illetve az ilyen mddon torténd értékesitéssel, a korabbi negativ
tapasztalatok miatt.)

Mivel most mar kimondta a "sorsdonté" mondatot, nagyon fontos, hogy a hallgatésag megismerje az
eldadas modjat, illetve azt, ahogyan at szeretné adni nekik a REVITA otletét.

Tehat, mondja ezt:

On: Ma este szeretnék Onékkel, a barataimmal, nagyon fontos dolgokrél beszélni, amelyek hatassal
vannak mindannyiunk életének minéségére. Szeretném, hogyha egyiitt gondolkodnank és egyiitt
megvalaszolnank csupan négy egyszerii kérdést.

Ezutan egy csomagbol vegyen ki egy iires A4-es lapot. A lap tetején jegyezze fel a prezentécio
megtartasanak helyét, datumat és idejét, €s ismételje meg:

On: Tehat, nekem ma este csupan négy egyszerii kérdésem van, amelyekre szeretném, ha valaszt
adnank. Az elsé kérdésem a kovetkezo:

1) Lehetséges-e az, hogy egészséges és minoségi életet éljiink amellett, hogy helyteleniil
taplalkozunk?

Miutan feltette a kerdest, irja fel a lap tetejére és hallgasson mindaddig, amig valaki a jelenlevok koziil
nem mondja azt, hogy NEM. Amennyiben a hallgatosag 6t percig hallgat, akkor On sem sz6lal meg 6t
percig. Hogyha ez tiz percen at van igy - akkor tiz percen at.

On egyszertien nem szoélalhat meg elséként.
On azért jott el, hogy egy beszélgetést kezdeményezzen a barataival, és nem azért, hogy réjuk zaditsa
azokat az informdaciokat, amelyeket megtanulta. Emiatt nagyon fontos, féleg ennél az els6 kérdésnél,

hogy kitartson amellet, hogy a baratainak be kell kapcsolddniuk a beszélgetésbe.

Amikor valaki a hallgatok koziil azt mondja, hogy NEM (és ez minden alkalommal megtdrténik), On
akkor mondja:

On: Nem. Rendben, mindenki egyetért azzal, hogy NEM?
Ok: Igen, egyetértiink.

On: Beirhatom akkor, hogy nem?

Ok: irja be.

On beirja a NEM sz6t az els6 kérdés ala.

On: Rendben. A masodik kérdésem a kovetkezo:



2) Onok szerint manapsag mi helyesen taplilkozunk?

Ismét irja fel a kédést és varjon a valaszra. Valaki ismét ki fogja mondani, hogy NEM és térvényszeriien
el fogjak kezdeni felsorolni az okokat, amiért nem: sok rovarirtoszer, ndvényirtdszer, savas esok, sok
tartositoszer, hozzavald, szinezék, modifikalt étel...

Qn: Rendben, laitom, hogy mindenki egyetért. Akkor beirjam, hogy NEM?
Ok: Irja be.
On: Rendben, beirom, hogy NEM.

Beirja a NEM szot a masodik kérdés ala.

On: Hat akkor, kedves barataim, nézziik, hogy mire jottiink itt most egyiitt ra. Azt mondjak, hogy
nem élhetiink hosszi, mindségi és egészséges életet hogyha nem taplalkozunk helyesen. Es azt is
allitjak, hogy pontosan igy, helyteleniil taplilkozunk. Ezért a harmadik kérdésem a kovetkezo:

3) AKkKor sziikségiink van minéségi taplalékkiegészitore?
Ennél a kérdésnél altalaban nincs dilemma. A beszélgetd partnerek rogton azt mondjak, hogy IGEN.

On: Rendben. Akkor mindannyian egyetértenek abban, hogy IGEN? Beirjam, hogy IGEN (felirja a
kérdést)?

Eltéréen az els6 kettd kérséstdl, ahova NEM-et irt be, most beirja az IGEN sz6t a kérdés ala.

On: Rendben. Ezzel tilvagyunk a beszélgetésiink haromnegyedén. Még csak egy kérdés maradt
hatra. Mivel erre nem fognak tudni rogton valaszolni, megkérném Onoket, hogy hallgassanak
végig, koriilbeliil tiz percig, igy utana ismét egyiitt meg fogjuk tudni valaszolni azt a kérdést is.
Ezzel a kérdéssel kapcsolatban fel fogok tenni két alkérdést, de mindent a maga idejében. Tehat az
én kérdésem a kovetkezo:

4) Vajon ezek a termékek itt eléttem, méghozza a REVITA termékek, tokéletes kiegészitoi a
mindennapi taplalkozasunknak?

Természetes, hogy itt mar a beszélgeté partnereknek sziinetet kell adni. Ok egyszeriien nem is tudjak,
hogy mi is az a REVITA, igy teljesen logikus, hogy rogton nem tudjdk megvalaszolni ezt a kérdést. Pont
itt helyet kap az a lehet8ség, hogy On eléadhassa a tényeket a méhpempérél és a REVITA-rol. Mieldtt
belekezdene, ne felejtse el: A HALLGATOKNAK KEPET KELL ALKOTNIUK A KEPZELETUKBEN
MINDARROL, AMIROL ON BESZEL.

On: A f6 dsszetevéje ezeknek a termékeknek, ahogy a REVITA program minden termékének a
liofilizalt méhpempé. Amikor elészor hallottam a liofilizalt méhpempordl, szinte semmi nem volt
vilagos szamomra: nem tudtam, mit jelent az, hogy liofilizalt, és pontosan azt sem tudtam, mi is az
a méhpempo. Pontosan ezért megprobalnam elmagyarazni, hogy mirdl is van szo.

A méhpempo6 egyike a hat méh terméknek. Az elsé 6tot sokkal jobban ismerjiik. Segitenének
abban, hogy ezeket felsoroljam?

Most legyen egy kicsit tiirelmes, és varjon hogy a hallgatdsag lassan visszaemlékezzen: mézre,
propoliszra, pollenre, méhviaszra ¢s méhméregre. Ez a mondat igen fontos, mivel hangstlyozza az On
torekvését, hogy a hallgatdéi még mindig aktiv részesei legyenek a beszélgetésnek.

On: Rendben, ezek valéban a méhek termékei. Azonban van kézottiik még egy, sokkal mindségibb
és gazdagabb az el6z6eknél. Ez a méhpempd. Az allalatti és mas mirigyei miikodésével a fiatal
méhek termelik, illetve eloallitjak a méhpempdat a virag nektarbol és mas elhozott anyagokbol. Ezek



a fiatal méhek eléallitjak a méhpempdt, ételként, a kaptarban 1évé minden larva szamara. Tehat,
mindegyik larva a kaptarban, a fejlodése els6 harom napja soran a méhpempével taplalkozik.
Hogyha a rovarok vilagat, ahova a méhek is tartoznak, 6sszehasonlitanank az emlésok a vilagahoz,
a méhpempé hasonlo lehetne az anyatejhez. Es mindannyian jél tudjuk, hogy az ember (6 is emlés)
mikor fejlodik a leggyorsabban, ugye?

Ismét egy kisebb sziinet kdvetkezik, mert azt szeretné, hogy a jelenlévok kapcsolodjanak be a
beszélgetésbe, és azt mondjak, hogy abban a periddusban, amikor még baba, vagyik amig még anyatejjel
taplalkozik.

On: igy van. Ezutan a periédus utan, pontosabban az elsé harom nap utan, csupan egy larva, amely
akkor még teljesen azonos a tobbivel, és ismeretlen okokbol és ismeretlen torvényszertiségek
folytan kivalasztva, folytatja a méhpempdvel valé taplilkozast. Ebbél a larvabdl fejlodik ki a
méhanya - az 6sszes méh kiralyndje. Pontosan 6 miatta kapta meg a méhpempo a "kiralyi" jelzot.
A taplalkozasban fellépo kiilonbségek miatt, mivel a tobbi larva az un. "dolgozdi pempdvel"
folytatta a taplalkozasat, amig a méhanya a méhpempot fogyasztotta, igen nagy kiilonbségek lettek
a méhanya és a dolgozdi kozott, vagyis a méhanya, illetve a kaptarban 1évé tobbi méh kozott. A
méhanya kétszer-haromszor nehezebb és nagyobb a tobbi méhnél. Az 6 feleléssége az egész
tarsadalom munkaja, illetve koordinaciéja. Es vajon létezik valami, ami jobb szervezettségii, mint a
szorgalmas méhek dolgozo tarsadalma?

Ismét egy sziinek kovetkezik, amikor a jelenlévOk visszaemlékezhetnek arra, hogy is néz ki a méhse;t,
arra ahogy a méhek szorgalmasan dolgoznak és napi akar tizezer kilométert repiilnek korbe és akar tizezer
viragot meglatogatnak, csak hogy eld lehessen allitani csupan egy gramm mézet, és hasonlok.

On: igy van. Emellett a méhanya a legtermékenyebb és legszaporabb él6lény a vilagon. O egy olyan
anya, aki képes napi 2000-3000 petét is lerakni, amelyek gyakran kétszer, vagy akar haromszor is
nehezebbek a sajat sulyanal. Az ilyen eset teljesen egyedi a természetben. Szintén érdekes tudni,
hogy a méhanya csupan egyszer, nagyon fiatalon, kirepiil a kaptarboél egy, ahogy a méhészek
mondjak, naszrepiilésre: akkor megtermékenyiti néhany here, 6 befogadja a spermatozoidokat és
visszatér a kaptarba. Es egyaltalan tudjak, hogy mennyi ideig marad benn a kaptarban, illetve
mennyi idejig ¢l a méhanya, és mennyi ideig él a tobbi méh?

Ahogyan mar észrevette, minden harmadik-negyedik mondatnal sziikséges megkérni a beszélgetd
partnereket, hogy kapcsolodjanak bele a beszelgetésbe. Ez a legbiztonsagosabb modja annak, hogy
felmérje mennyire figyelnek oda az On torténetére, tehat mennyire képesek képet alkotni arrdl, amirél On
beszél.

On: Pontosan. A méhanya kériilbeliil 70-100szor hosszabb ideig él, mint a tobbi méh. Az atlagos
¢lethossza a méhnek koriilbeliil 40 nap a szezon alatt, illetve néhany honap tél idészakaban, amig a
méhanya atlag élethosszat években szoktuk mérni - legtobbszor o6t, hat, de vannak feljegyzések
olyan méhanyakrol is akik akar 10 évig is eléltek. Ekkora kiillonbség egy egyed élethosszaban a
tobbi fajtarsaval szemben még egy nagyon fontos megkiilonboztetés, amelyet a természet a méhek
szamara ajandékozta.

Es most meg gondoljanak bele ebbe: A naszrepiilése utin a mahanya az egész életét a kaptarban
tolti, ahol +35°C és -25°C kozott ingadozik a hémérséklet. Ebbdl fakad egy nagyon fontos kérdés,
amit nekiink, ahogy a tudomanynak is fel kell tennie 6nmaganak: hogyan lehetséges az, hogy a
himivarsejtek a méhanya szervezetében ennyi idot élnek til, és még mindig megtartjak a petesejt
megtermékenyitéséhez sziikséges képességeit? A tudomany a himivarsejtek tulélési idejét orakban,
legjobb esetben napokban méri, amig a méhanya szervezetében ezek ennél tizezerszer hosszabb
ideig maradnak meg.

Még sok mas jelenség hozza van kapcsolva a méhpemp6hoz. Példaul megemlithetjiik azt, hogy a
méhpempdében még az arany is megtalalhato. Arra a kérdésre, hogy mit is keres az arany a
méhpempdében, a tudomanynak még nincs pontos valasza: a méhben és a viragban sincs arany, ami



azt jelenti, hogy a kicsi méhek az egyetlen alkémikusok az egész vilagon. Nos, azonban hogy ne
hizzuk hosszira a beszélgetésiinket minden jelenségrol, amely a méhkaptarban eléfordul, ajanlom
hogy nézziik végig, hogy miota is tudnak az emberek a méhpempdérol, illetve hogyan hasznaljak és
milyen is a hatasa. Egyetértenek abban, hogy most ezt megbeszéljiik?

A beszélgetd partnerek ezutdn a bevezetd torténet utan teljesen el vannak vardzsolva a méhek és a
méhanya életével és alig varjak, hogy meghallhassak, hogy mi jot is tehet velilk a méhpempd.

On: Az emberek mar évezredek 6ta ismerik a méhpempét. Nos a méhpempd nem volt széles kérben
hasznalt termék a kovetkezé két okbol kifolyolag:
1) a méhpempd nagyon ritka: egy év soran egy kaptarbdl csupan néhany gramm anyag veheto
ki; ellenkez6 esetben ez veszélyeztetheti a méhanya és a larvak életét és biztonsagat.
2) a méhpempé teljeskorii bioaktiv hatasat csupan 48 oraig a kaptarbdl valo kivétele utan
tartja meg.

Természetes, hogy néhany ezer vagy szaz évvel ezelott az embereknek nem voltak laboratériumaik,
igy ezt nem tudtak kivizsgilni. Ok csupan tapasztalati iton megfigyelték, hogy a ritka szerencsés
embereknek, azoknak akiknek jolétiik engedte - a grofoknak, a hercegeknek, a kiralyoknak (innen
ered a méhpempé elnevezése: Royal jelly, vagyis Kiralyi gél) azoknak akik megengedhették
maguknak egy ilyen értékes és ritka természeti ajandékot, hosszabb ideig megmaradt a vitalitasuk,
gyorsabban épiiltek fel a betegségekbdl, illetve sokkal jobban tiirték a megerdéltetéseket és
ritkabban betegedtek meg. Ok azt a méhpempé6t hasznaltik, ami éppen ki volt szedve a kaptarbél,
vagy rovid idore tartdésitva volt mézben, viaszban, propoliszban vagy alkoholban.

Par napos periodus utan a méhpempé elveszitette a kivalo tulajdonsagait.

A Kkicsi mennyiségeknek és a rovid idonek koszonhetden, ami alatt a méhpemp6 megorizte a
minéségét, vagyis annak a rovid idészaknak amelyben a méhpempo még megtartotta a teljes
biolégiai aktivitasat miutan kivették a kaptarbol okozta azt, hogy a méhpempé csak évezredekkel
késébb, pontosabban csak a huszadik szazad hatvanas éveiben kezdett el intenzivebben és széles
koriien hasznalatba Keriilni. Es vajon hogyan jutottak el id4ig?

Azokban az években a tudomany intenziven kereste a valaszokat azokra a kérdésekre amelyeket mi
is feltettiik a prezentacio elején. Miutan a szintetikus taplalékok eléallitasanak és rohamos
fejlodésének periodusai lezajlottak, ezekben az években a tudomany visszatért a természetes
taplalékokhoz, illetve a természetadta egészséges tapanyagokhoz. Kotelezo volt olyan taplalékot
talalni, amely tokéletesen kielégitené olyan emberek sziikségleteit, akik a vilagiirt igyekezték
meghdditani, ahogy a tenger mélyét, vagy az addig még ismeretlen teriileteket, és hasonlok. Az ilyen
ételnek biztositania kellett a kovetkezoket:

— hogy azok a személyek (az lirhajosok, a tengeralattjaré személyzete, a blivarok és
hasonloak), akik extrém koriilmények kozott élnek és dolgoznak, olyan allapotba
keriiljenek, amikor ugyanis képesek lesznek ezeket a pszichikailag és fizikailag nehéz
munkakat elvégezni;

— hogy az ilyen kiildetéseken 1évo emberek legyenek és megmaradjanak egészségesnek;

— hogy a kiildetésrol valo visszatérésiik utan képesek legyenek gyorsan felépiilni és ismét
belevagni hasonléan nehéz és megeroltetd merényletekbe (mivel a kiképzésiik nagyon
draga és mivel a mar megszerzett tapasztalataikkal képesek lesznek sikeresen elvégezni
ujabb és ujabb kiildetéseket).

Most azt kérdeznék Onoktél: Hallottak mar arrél , hogy az lirhajo személyzetében egy szakdcs is
kirepiil veliik?

(torvényszeriien, mosollyal kisérve) Ok: Nem.

On: Es lattak mar Onék, vagy hallottak mar arrol, hogy egy tirhajot valaha is megraktak
burgonyaval, babbal, céklaval, spenéttal, marha hissal, hallal, csirkével és hasonlokkal?



Ok: Természetesen nem.

On: Es tudjak, hogy az iirhajésok hénapokig, de van olyan eset is, hogy évekig "fent" maradnak?
Belegondoltak mar abba, hogy vajon mivel taplalkoznak?

Ok: Valésziniileg valamilyen tablettakkal.

On: Pontosan, hogy ezeket a kérdéseket egyszeriien és egyediilalléan megvalaszolhassa, a Szovjet
Tudomanyos Akadémia nagyon komoly kutatasokat végzett a kiilonféle élelmiszerekkel,
természetes termékekkel, novényi és allati eredetiiekkel egyarant; a céljiik egy idealis étel
megtalalasa volt. Néhany év kutatas utan és tobb ezer élelmiszer utan, amelyekrol addig azt
gondoltuk, hogy teljeskoriien egészségesek, a szovjet kutatok arra a kovetkeztetésre jutottak, hogy
a méhpempo, pont a specifikus dsszetétele miatt tokéletes étel és taplalék az emberi szervezet
szamara. Emellett a méhpempé a legerésebb természetes:

— immunotonik - ami garantalja az liirhajosok egészségét,

— biostimulator - ami lehetdséget ad szamukra, hogy elvégezhessék a kifejezetten nehéz és

megerolteto fizikai és pszichikai feladatokat,
— bioregenerator - ami lehetdvé teszi a visszarepiilésiiket a vilagiirbe.

Nos, most mar az én elso alkérdésem a kovetkezo:

4a) Megértettek, hogy az dsszetétele miatt a méhpempo tokéletes kiegészitoje a mindennapi
taplalkozasunknak?

Ok: Igen.

On: Mindannyian egyetértenek? Beirjam, hogy IGEN?
Ok: Igen.

(On beirja az IGEN szot a 4a kérdés ala.)

On: Nos, most mar lehet, hogy On is elgondolkozott azon, hogy manapsag hogyan vagyunk
képesek méhpempot hasznalni, miutan eltelt mar a két nap attdl a pillanattél, hogy kivettiik a
kaptarbol.

Miel6tt megvalaszolnam ezt a kérdést, szeretném kiemelni, hogy a méhpempé ketto, vagy
harom nap utan nem romlik meg. Csupan elvesziti a csodalatos bioaktivitasat, és ezutan csak
természetes taplalék lesz beldle.

Ahhoz, hogy megovjuk a méhpempét és lehet6vé tegyiik a sokféle bioaktiv anyaga hatasanak
érvényesiilését (enzimeknek és koenzimeknek), a kutatoknak egy olyan eljarast kellett
kifejleszteniiik, amely soran eltavolitottak a vizet amely jelen volt a méhpempében miutan
kivették a kaptarbol (a nativ méhpempdben).

Es most ismét van egy kérdésem az Onok szamara:
Vajon On a haztartasaban hogyan tavolitja el a vizet egy rendszerbdl?

Most a hallgatok ismét belekapcsolodnak a torténetbe. Leggyakrabban olyanok jutnak az esziikbe,
mint a szlirés, a szaritas (foleg a hallgatosag férfi személyei, akik legtobbszor értenek ahhoz, hogyan
kell hust és hasonlokat szaritani), a hdziasszonyok siiriin megemlitik a centrifugat, és utana valakinek
eszébe jut a f6z¢s is. Természetesen, mindezt azért kérdezziik, hogy a hallgatosag bekapcsolddhasson
a torténetbe, és képes legyen mindazt vizualizalni, ami iddig elhangzott.



On: Rendben. Ezek valoban mind a viz eltavolitasara valé eljarasok, de koziiliik egyiket sem
lehet a méhpempdnél alkalmazni. Most még egy kérdést teszek fel. Hany fok van egy homéron?

Itt egy kicsit megviccelddhet és elmondhatja, hogy On mar régéta nem hasznal hémérdt, mivel
REVITA-t iszik, de hogy nagyon fontos Onnek, hogy 6k vélaszoljanak a kérdésre. A jelenlévok szinte
minden alkalommal visszaemlékeznek arra, hogy a hdmérd 42°C-ot mutat.

On: Rendben, és tudjik-e hogy miért nincs rajta példaul 48°C?
Ok: Hat, gondolom ezt az ember nem élheti til!

On: igy van. Mar 43°C-nal megtorténik az aminosavak kicsapédasa és szétvalasztasa. Mivel 6k
épitik fel a fehérjeket, és a fehérjék teszik ki az izmainkat és ezzel egyiitt a szivizmunkat is, ezen
a hémérsékleten, tehat nincsen élet. Es én most megkérdezem Onoktdl: Vajon Onok a forré
teaba szoktak citromot facsarni?

Ok: Természetesen nem.

On: Pont ugyanilyen okokbél kivitelezhetetlen lenne a méhpempét 100 °C-ra felmelegiteni, ami
ahhoz sziikséges lenne, hogy a viz kiparologjon; az asvanyi anyagokon kiviil minden olyan
anyag, amely kiépiti a méhpempo egyediilallé osszetételét elveszne.

Azonban, szerencsénkre a kutatok kifejlesztettek egy ijabb modszert, amellyel
"rakényszerithették' a vizet, hogy kiparologjon. Ha hiszik, ha nem ezt hiitéssel érték el.

A viznek van egy kiilonleges tulajdonsaga, vagyis a szublimaciora valé képessége, ami azt
jelenti, hogy nagyon kiilonleges koriilmények kozott (nagyon alacsony homérsékleten - legalabb
-30°C alatt), a viz a jégbdl képes rogton vizgozzé atalakulni.

A viz e tulajdonsaganak koszonhetoen, a méhpemp6t most mar sikeriilt liofilizalni egy
kiilonleges szerkezet segitségével, amit LIOFILIZATORNAK nevezziik, amikor ugyanis az
extrémen alacsony hémérsékleteken, ahol azonban nem veszit semmit sem az 6sszetételébol, a
viz elkezd kiparologni, és az eredeti fehér anyagbol, amely valamivel stiriibb a tejnél, por
formajaban kapunk stabil méhpempét:

LIOFILIZALT MEHPEMPOT.

A bioldgiai aktivitasa ennek a méhpemponek meg lett hosszabbitva ilyen esetben a 48 érarol
ketto, de akar tobb évre is.

Az ilyen, liofilizalt méhpempd, az elsédleges aktiv dsszetevoje minden REVITA program
csaladjaba tartozo terméknek.

Az én utolsé kérdésem, amit Onoktél szeretném megkérdezni ma este, a kovetkezo:

4b) Megértették, hogy a liofilizacio folyamataval a méhpemp6 biologiai aktivitasa teljes
egészében megmaradt?

Ok: Igen.

On: Mindannyian egyetértenek, hogy IGEN? Beirjam, hogy IGEN?
Ok: Igen.

(On beirja az IGEN sz6t a 4b kérdés ala.)

Most mar egy sokkal nyitottabb kérnyezetben be tudja mutatni egyenként a termékeket: a REVITA
STANDARD-td1 kezdve, a DIET-en és ORIBLETA-n 4t a REVITA Fe-ig.



Kotelezden jegyezze meg, hogy a mindség ellendrizve van :

1) Az Egészségfejlesztési Intézetben Belgradban és Uj Vidéken

2) Az Orszagos Egészségfejlesztési Intézetben Belgradban, és hasonld intézményekben
Skopljeban, Banjalukaban, Zagrabban.

3) A belgradi biolodgiai intézetben "Sinisa Stankovic", amely a méhpempd bioldgiai aktivitasat,
tisztasdgat és mindségét ellendrzi.

4) Szintén emlitse meg a Zold alma logot, amely az egészséges élelmiszer logoja, és garantalja,
hogy a termék teljesen természetes alapanyagokat tartalmaz.

5) Emlitse meg a szamos nemzetkozi elismerést Frankfurtbol, Parizsbol, Bécsbol.

Magyarazza el mindent a REVITA hasznélataval kapcsolatban:

1) atarolasa sziikséges, hogy szaraz helyen torténjen;

2) adagolasa nem-fémes, legtobbszor milanyagos kiskanallal, amely kotelez6en szaraz;

3) annak a fontossaga, hogy a REVITA-t el kell fogyasztani a vizzel vald érintkezése utan
legkésObb 48 oraig, mivel a méhpempd visszatér abba az allapotba, amelyben a kaptarban
volt, és igy a bioaktivitasa ismét lerovidiilt 48 orara.

Nagyon fontos megemliteni, hogy a beszelgetesnek ebben a szakaszaban valaki érdeklédhet a REVITA
irant és kivanhatja megvasarolni azt. Azonban, Onnek pont igy kell reagalnia, ahogy a legelején az elsd
mondattal: a személyes prezentacio soran nem torténik REVITA eladas.

Kivételt csak akkor tehet, hogyha egy masik varosban tartozkodik. Ahhoz, hogy kikeriilje a kovetkezo
utazasanak koltségeit, az eladast és regisztraciot véghezviheti az elsd személyes prezentécio sordn.
Csupan ebben az esetben engedélyezett (de itt sem ajanlatos) a REVITA termékek eladasa és jovobeni
munkatarsak regisztracioja elsd személyes prezentdcio sordn.

Mivel mindent elmagyardzott, most mar mindenki szamadra, a lehetséges késobbi vasarlok és munkatarsak
kozott, készitsen el egy 200g-ot tartalmazé REVITA Standard adagot, illetve egy szérolapot, amely
tartalmaz minden REVITA termék részletes leirasat. Ekkor mindenkinek a jelenlévok koziil mondja el:

On: Tessék, odaadom a REVITA Standard 200g-os adagjat. Mi ujra talalkozunk harom nap milva.
Egyaltalan nincs semmilyen kotelességiik ezt a csomagolast felbontani. Szaimomra csupan az a
fontos, hogy hideg fejjel, mégegyszer jol atgondoljak és megbeszéljék otthon, hogy szandékoznak-e,
illetve szeretnének-e rendszeresen REVITA-t inni. Kérem Onoket, hogy olvassak el mégegyszer a
termékek részletes leirasat, vagyis azokat az informaciokat, amelyeket ez a szorolap tartalmazza.
Amennyiben felbontjak a REVITA-t, kérem hogy a kovetkez6 talalkozasunkra készitsenek el
szamomra 5,25 eurot, mivel ez ennek a csomagolasnak az ara. Mégegyszer koszonom szépen, hogy
idot szakitottak egy ilyen csodalatos torténetre, és hogy segitettek abban, hogy én is
"regeneralodjak', mert majd maguk is meglatjak, a méhpemporol és REVITA-rol valo beszélgetés
mindig egy nagyon kellemes id6toltés.

A prezentacio nagyon hatasos befejezése, a REVITA Standard 200g-os adag osztogatasa minden
jelenlévonek (természetesen sziikséges, hogy ismerje és megbizzon ezekbe az emberekbe) €és a szorolap
atadasa, egyike a legfontosabb eléfeltételeinek egy sikeres befejezd 1épésnek a személyes prezentacid
szervezésében. Az ilyen befejezés fontossaga abban rejlik, hogy bebiztositotta Onmaga szaméra egy
Ujabb talalkozast ezekkel, az ott jelenlévd, személyekkel.

A garantalt kovetkez0 talalkozas mellett, a 200g-os REVITA Standard osztasa, amiatt is fontos, hogy
ilymédon a terméket kozelivé tette a hallgatdi szamara, most mar "egy kéznyujtasnyira" van toliik a
termék. Tehat, nem sziikséges ismételten megkeresniiik Ont ahhoz, hogy kiprobalhassak a REVITA-t.



Végiil, csupan maga a tény, hogy végre egy olyan prezentacion vehettek részt, ahol semmi sem elado,
hanem csupan kaptak egy terméket nagyon pozitivan hat a tobbi csaladtag szemében (mert "anya vagy
apa, ezalkalommal nem dobtak ki a pénzt egy olyan dologra, amelyre nincs sziikségiink™). Amikor
meghalljak, hogy a pénziiket nem kell elkdlteniiik, illetve hogy nem akar semmit sem rajuk tukmalni,
ahogy ezt altalaban mondjak: "amig még melegek", hanem azt szeretné, hogyha jol végiggondolnanak,
hogy sziikségiik van-e egyaltalan erre a termékre, nagyon pozitivan hat az egytittes bizalom fokara, ¢és
nem csak azzal a személlyel, aki jelen volt a prezentacion, hanem az §sszes csaladtagjaval.

Mivel mar sokadszorra megemlitjiik a csaladtagokat, szeretném ismét megemliteni Onnek, hogy a mi is a
mi alapvetd otletlink:

NAGYSZAMU HAZTARTAS, amely MINDENNAP ES RENDSZERESEN HASZNALJA A
REVITA-t mint EGY TOKELETES TAPLALEKKIEGESZITOT.

Mivel a személyes prezentaciok jelenlévéi nem haztartasok, hanem csupan a haztartasok képviseldi, teljes
mértékben lényegtelen arra koncentralni, hogy éket meg tudunk-e gyézni. Ok csupan a REVITA &tlet
kiildottjei a sajat haztartasaikban. Es amikor azt szeretnénk, hogy valaki a mi 6tletiink kiildottje legyen,
szlikséges az, hogy legyen jol felkészitett.

Jol felkésziteni valakit, nem azonos az 1 kg REVITA eladéaséaval. Jol felkésziteni azt jelenti, hogy olyan
anyagot adni neki, amelyben minden sziikséges informaci6 benne foglaltatik (promocids szorodlap), illetve
egy terméket adni (amely visszahozhat6), amelyet megkostolhatja, és nem is keriil sokba.

Csak ilyenkor lehet a hallgatonk jol felkészitett kiildott, mivel jol fel van szerelkezve és konnyedén meg
tudja valaszolni a csaladtagjai Osszes kérdését:

"Héat anya, ismét vettél valamit ezeken a prezentacidkon?" - "Nem, nem vettem semmit, nem kell
felbontanunk a terméket, amennyiben nem szeretnénk." Vagy:

"Most meg mit vettél mar megint?" - "Eldszoris, nem vettem semmit, és nem is muszaj megvenniink, és
hogyha ténylegesen érdekel, hogy mi is ez, itt van a szérélap minden informacioval. En tigy gondolom,
hogy ez a REVITA egy olyan termék, amelyre sziiksége van a mi csaladunknak."

Il AZ AKTIVITAS A SZEMELYES PREZENTACO UTAN

Mivel az ajanlott modell nem tartalmazza a pontok gytijtését a személyes prezentacioé soran, lehet hogy
felmeriil Onben a kérdés: vajon mikor lehet majd azokat a pontokat dsszegyijteni?

Erre a kérdésre a valaszt a személyes prezentacio harmadik Iépése tartalmazza.

Tudniillik, mivel a mi 6tletlink szerint a REVITA-t minden nap kellenne hasznalnia minden héztartasnak,
mint egy tokéletes taplalékkiegészitot, a siker kulcsa a termék a haztartasba vald belépése.

Tehat, harom nappal a személyes prezentacio utan, hivja fel a személyeket akik jelen voltak és beszéljen
meg egy Ujabb talalkozdt, idealisan az 6 otthonukban.

Kotelezden vigye magéval az A4-es lapot amelyre feljegyezte a harom kérdést és harom valaszt, a
promocios anyagokat, a regisztracios csomagot, a szerzodést és valamennyi REVITA terméket (az idedlis
az lenne, hogyha az 6sszes REVITA terméket vinné magéaval egy REVITA taskdban).

Az otthoni beszélgetést azzal kezdje el, hogy kiprobaltdk-e a REVITA terméket, és mivel a valasz az
esetek 80%-ban pozitiv, fizettesse ki veliik az atvett 200g REVITA-t. Ezutan juttassa eszébe a beszélgetd
partnerének, de a legjobb esetben minden haztartasbelinek a prezentacion elhangzott torténetet, lehetéség
szerint a kovetkezoképpen:

On: Anna, emlékszik arra, hogy azt mondtuk, hogy nem élhetiink hosszii és mindségi életet abban
az esetben, hogyha helyteleniil taplialkozunk (a kezével huzza ala az els6 kérdést)? Tudja, hogy azt
is megbeszéltiik, hogy manapsag nem is taplalkozunk helyesen (a kezével hlizza ala a masodik
kérdést) és hogy emiatt sziikségiink van taplalékkiegészitore (huzza ala a harmadik kérdést).
Megértette, hogy a REVITA egy tokéletes taplalékkiegészito, mivel a méhpempd magaban



tartalmaz minden olyan anyagot, amely nélkiilozhetetlen a szervezetiink helyes miikodéséhez (a 4a
kérdés)? Es emlékszik, hogy azzal a kiilonleges eljarassal - a liofilizaciéval - a biokémiai 6sszetétele
a méhpemponek a REVITA-ban teljes mértékben megmarad (huzza ala a 4b kérdést) ?

Tehat teljesen megértette, hogy a megfelelo taplalkozas nélkiilozhetetlen, de nehezen elérheté a mai
feltételek mellett, és hogy emiatt nagyon fontos, hogy foglalkozzuk ezzel és hasznaljuk egy
megfelelo, mindségi taplalékkiegészitot.

Mivel mi minden nap taplialkozunk, és mivel abboél a taplalkozasbél minden nap hianyzik
valamilyen fontos anyag, kiemelkedo fontossaga az, hogy minden nap hasznaljuk a legmindségibb
természetes terméket - a méhpempét, vagyis a REVITA termékeit.

Amennyiben a REVITA-t nem szeretnének rendszeresen hasznalni, vagyis amennyiben agy
gondoljak, hogy egy pohartdl "szarnyakat kapnak'', muszaj leszek csalédottsagot okozni. A
REVITA hatasanak teljeskorii mindsége, illetve a méhpempo hatasaé csak akkor érezhet6
amennyiben az italt rendszeresen hasznaljak.

Amennyiben szeretne folyamatosan a REVITA termékeit hasznalni, én meghivom Ont,
REGISZTRALJON MINT FOGYASZTO hogy igy tudjon a REVITA-t pont tigy hasznalni,
ahogyan én hasznalom, vagyis a lehetséges legalacsonyabb aron.

Itt els6 alkalommal megemliti a regisztracio lehetdségét. A fogyasztasra valo regisztracié sokkal jobb a
Rendszerbe valo regisztracio fogalmanal, mivel az, sajnos igen negativ kontextust ébreszt.

Lényegében az elso pozicidban all6 munkatarsak valdjaban regisztralt fogyasztok. Mindaddig, amig be
nem lépnek a masodik pozicidra nekik valdjdban szinte semmilyen keresete nincsen az MLM
rendszerben, mivel minden tovabbi munkatarsuk is elsé pozicioban van. Emellett még, a kedvezettsége a
regisztracionak ebben az iddszakban az aruban mutatkozik ki (az aru 20%-a szemben a pénzben kapott
9%-kal), amivel a személy a REVITA hasznalatara motivalt és nem az MLM rendszerben valé munkéra.
A 13 euros Osszeget, viszont egy egyszerii példaval tudja szemléltetni

Amennyiben egy négyszemélyes csalad rendszeresen akar REVITA-t inni, akkor biztosan elhaszndlnak
2 kg REVITA Standard-ot havonta, vagy ketté honap alatt. Egyértelmii, hogy mar 2 kg REVITA
Standard megvasarlasakor a regisztrélt felhasznalonak visszatériil tobb, mint amennyit befektetett a
Minél nagyobb mennylseg az, amit a lehetséges munkatars meg akarja vasarolni, annal egyszeriibb a
regisztréci(')nak a logikéja igy ké')nnyebb elmagyarézni neki, hogy mar az els6 honapban lehet hogy tobb

crer

Amennyiben a személy, mindemellett ragaszkodik ahhoz, hogy On adja el neki a REVITA-t, mi néhany
tapasztalati példat ajanljiik ilyen helyzetek megoldéasara (tehat, nem kell 6ket elfogadnia, azonban mi
ezeket ajanljik).

Mindenkinek nyitottan magyarazza meg, hogy On nem kereskedd, és hogy nem eladassal foglalkozik. Az
On munkaja egy egészségesebb és minéségibb élet Htletének terjesztése, és nem engedheti meg maganak,
hogy profitaljon azzal, hogy a sajat otthonaba bevisz hat liter REVITA-t, csak azért, mert valaki Ontdl,
ahelyett hogy magatol, vasarolt 1 kg REVITA Standard-ot.

Mivel ebben az esetben nem tud sikeresen és nyugodtan terjeszteni egy gyonyori oOtletet, nem is tud
REVITA-t eladni. Készdnje meg az idot és a figyelmet, amelyet Onre szantak, de ne kdsson
kompromisszumot, amikor a REVITA-r6l van szo6.

Az On célja az, hogy a felhasznalok igyanak REVITA-t a lehetd legalacsonyabb 4ron, vagyis hogy
azonos pénzért minél nagyobb mennyiségben tudjanak REVITA-t fogyasztani, illetve hogy emellett, az
On segitségével legyenek sikeres iizletemberek, akik minden adodo lehetéséget kihasznalnak, hogy
sikerrel jarjanak egy fliggetlen anyagi helyzet felépitésében, amelyet a REVITA Plus MLM rendszer
lehetdveé is tesz szamukra.

Minden sikeres munkatarsunk azt teszi, amit itt ajanlottunk. Ok valora valtjak a kiildetést:
NAGYSZAMU HAZTARTAS RENDSZERESEN HASZNAL REVITA-T MINT EGY TOKELETES
TAPLALEKKIEGESZITOT, MEGHOZZA A LEHETOLEG LEGALACSONYABB ARON.



JEGYZETEK



